
· 1. INSTALLATION


1. Ouvre Chrome et va sur :  chrome://extensions
2. Active le "Mode developpeur" en haut a droite (le petit switch)
3. Clique sur "Charger l'extension non empaquetee"
4. Selectionne le dossier que je t'ai envoye
5. L'extension apparait dans la barre Chrome, clique sur l'icone pour l'ouvrir



 
· 2. CREATION DE TON COMPTE
 

Dans le panneau de l'extension :
- Va dans l'onglet "Account"
- Remplis ton prenom, nom, email et mot de passe
- Clique sur "Register"
- Ton compte est cree instantanement, pas de validation par email

Tu as automatiquement 7 jours d'essai gratuit avec toutes les fonctionnalites debloquees.
Apres les 7 jours tu passes en mode FREE avec les limites de base.

 
· 3. COMMENT SCANNER DES PROFILS LINKEDIN
 
C'est le coeur de l'extension. Le principe est simple :
tu navigues sur LinkedIn normalement et l'extension capte et analyse les profils automatiquement.

ETAPE 1 - Lance le scan
Ouvre le panneau de l'extension et clique sur "Scan"
Clique sur "Start" pour lancer le scan
Le statut passe a RUNNING

NOTE IMPORTANTE - Pourquoi ce n'est pas automatique ?

Tu te demandes peut-etre pourquoi l'extension ne clique pas toute seule sur les profils.
La reponse courte : LinkedIn detecte et bannit les outils qui automatisent les clics et la navigation.
Pour proteger ton compte LinkedIn, l'extension fonctionne en mode passif : elle observe et analyse les profils que TOI tu ouvres, sans jamais simuler de clics ou de navigation automatique. Tu gardes le controle total de ta navigation, l'extension fait le reste en arriere-plan.
C'est plus lent qu'un bot mais ton compte LinkedIn ne risque rien.


ETAPE 2 - Browse LinkedIn
Important 

Va sur LinkedIn et navigue normalement :
- Recherche des profils via la barre de recherche LinkedIn
- Ouvre des pages de profil
- Fais defiler les resultats de recherche

A chaque profil visite, l'extension le capture et l'analyse automatiquement en arriere-plan.
Tu n'as rien d'autre a faire.

ETAPE 3 - Consulte les resultats
Dans l'onglet "Leads" tu vois tous les profils captures avec :
- Le nom et le poste
- Le score de pertinence (0 a 100)
- La decision de l'IA (Opportunite, Ignorer, etc.)
- Les signaux detectes

ETAPE 4 - Pause ou Stop
Clique sur "Pause" pour mettre le scan en pause
Tu peux reprendre quand tu veux
"Stop" arrete completement le scan


 
· 4. L'ASSISTANT SCAN (FONCTIONNALITE CLE)
 

Avant de commencer a naviguer sur LinkedIn, tu peux utiliser l'assistant pour generer des requetes de recherche optimisees.

Comment ca marche :
- Dans l'onglet Scan, ecris une description de ta cible
  Exemple : "fondateurs de startups SaaS a Paris"
  Exemple : "directeurs marketing de PME en France"
  Exemple : "e-commerce managers in London"
- Clique sur "Generate"
- L'IA genere automatiquement deux requetes LinkedIn optimisees :
  une pour les personnes, une pour les entreprises
- Copie ces requetes et colle-les directement dans la barre de recherche LinkedIn

Les requetes sont construites avec la syntaxe booleenne LinkedIn pour avoir un max de resultats pertinents.
C'est compatible FR et EN, l'assistant detecte la langue de ta description automatiquement.


 
· 5. LE SCORING - COMMENT C'EST CALCULE
 

Chaque profil capture recoit un score de 0 a 100.
Plus le score est eleve, plus le profil est pertinent comme prospect potentiel.

Le score est calcule a partir de plusieurs signaux :

SIGNAUX FORTS (font monter le score)
- Poste de decision maker : CEO, Founder, CMO, Directeur, PDG, VP
- Entreprise dans un secteur actif : tech, ecommerce, SaaS, agence, etc.
- Profil complet avec infos remplies
- Site web de l'entreprise detecte
- Signaux de croissance detectes dans le profil

SIGNAUX FAIBLES ou NEGATIFS (font baisser le score)
- Etudiant ou stage
- Profil dans un secteur non pertinent : ONG, secteur public, etc.
- Poste d'execution sans pouvoir de decision : stagiaire, assistant, etc.
- Profil incomplet ou peu d'infos

DECISIONS DE L'IA
En fonction du score et des signaux, chaque profil recoit une decision :

OPPORTUNITE PRINCIPALE  : score eleve + decision maker confirme = prospect chaud
OPPORTUNITE              : bon score + indicateurs positifs = prospect interessant
A QUALIFIER              : score moyen, besoin d'investigation manuelle
IGNORER                  : score bas ou profil non pertinent


 
· 6. L'ONGLET LEADS
 

C'est la ou tu retrouves tous les profils captures.

Tu peux :
- Voir le score et la decision pour chaque lead
- Cliquer sur un lead pour voir le detail complet
- Filtrer par decision (Opportunite, Ignorer, etc.)
- Changer manuellement la decision si tu n'es pas d'accord avec l'IA
- Exporter en CSV (disponible pendant le trial)

Chaque lead affiche :
- Nom complet et photo de profil
- Poste actuel et entreprise
- Localisation
- Score (0-100)
- Signaux detectes
- Lien direct vers le profil LinkedIn


 
· 7. L'ONGLET MESSAGES
 

L'extension peut generer des messages de prospection personnalises pour chaque lead.

Comment ca marche :
- Va sur un profil LinkedIn d'un lead capture
- Dans l'onglet Messages de l'extension, selectionne le lead
- Choisis le ton : Professionnel, Decontracte, Direct
- Clique sur "Generate"
- L'IA genere un message personnalise base sur le profil du prospect

Le message est adapte au contexte du prospect (son secteur, son poste, son entreprise).
Tu peux le copier et l'envoyer directement sur LinkedIn.


 
· 8. L'ONGLET SEO
 

Si tu veux analyser le potentiel SEO d'un site web detecte sur un profil :
- L'extension recupere le site web de l'entreprise du prospect
- Lance une analyse SEO basique
- Te donne un apercu des points faibles SEO de leur site

C'est utile pour personnaliser ton approche : tu sais deja avant de contacter le prospect
ce dont son site a besoin.


 
· 9. TON ESSAI GRATUIT - CE QUE TU AS
 

Pendant les 7 jours d'essai tu as acces a tout :

INCLUS PENDANT LE TRIAL
- Scan de profils LinkedIn (jusqu'a 40 par mois)
- Assistant IA pour generer les requetes de recherche
- Scoring automatique de tous les leads
- Generation de messages personnalises (jusqu'a 5 par mois)
- Export CSV de tes leads
- Analyse SEO (jusqu'a 15 par mois)

APRES LE TRIAL (mode FREE)
- Scan : 40 profils par mois
- Messages : 5 par mois
- SEO : 15 par mois
- Pas d'export CSV
- Pas d'assistant IA

Le badge "Trial" apparait en bas du panneau a cote de "FREE" pendant toute la periode d'essai.
Quand il disparait c'est que le trial est termine.


 
· 10. LIMITES ET CONSEILS
 

LIMITES MENSUELLES (mode FREE et Trial)
- 40 profils scannes par mois
- 5 messages generes par mois
- 15 exports SEO par mois

CONSEILS POUR BIEN UTILISER
- Utilise l'assistant pour avoir des requetes LinkedIn bien construites, ca change vraiment tout
- Ne lance pas le scan sur n'importe quel profil, cible d'abord avec la recherche LinkedIn
- Les meilleurs resultats : navigue sur les pages de resultats de recherche LinkedIn et laisse l'extension tourner
- Si un profil est skipped duplicate c'est normal, LinkedIn affiche souvent les memes profils plusieurs fois

CE QUI NE MARCHE PAS ENCORE (version beta)
- Les boutons Dashboard, Billing, Upgrade ouvrent une page qui n'est pas encore en ligne, c'est normal
- Password reset pas encore disponible, contacte moi directement si besoin
- L'extension est en mode developpeur donc pas encore sur le Chrome Web Store


 
11. FEEDBACK
 

C'est une version beta donc il y aura surement des bugs.
Ce qui m'interesse :

- Les requetes generees par l'assistant sont-elles pertinentes ?
- Le scoring te semble logique ?
- Y a-t-il des profils qui auraient du etre Opportunite et qui sont en Ignorer ?
- Des bugs ou comportements etranges ?

Envoie-moi tout par message, meme les petits trucs.
Merci encore !



